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La Estrategia y el Powerpoint
Reconozcámoslo, la palabra estrategia tiene algo de especial . La presentación de la estrategia consigue la asistencia de toda la alta
dirección de la compañía y además, es como la alineación de la selección nacional de fútbol: sobre la estrategia de la empresa todo
el mundo opina.

Los buenos modales en
la negociación bancaria
Ocho recetas sencillas para abordar con
éxito el proceso de negociación de 
nuestras condiciones con las entidades
financieras

El compromiso
El compromiso está de moda. Pero como
casi todas las modas en la gestión de
recursos humanos, es una moda por
necesidad y confusa en cuanto a las
interpretaciones que se tienen del con-
cepto y de su aplicación. Este artículo
aporta luz a este tema.
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Cara a Cara 
Entrevista a José Ignacio Rivero. Su 
sólida formación y su amplia experiencia
profesional le hacen ser protagonista
actual tanto por su papel en un club
deportivo como el Real Madrid como
por su polifacética vida profesional,
siempre unida a la banca y al mundo de
la consultoría. Pese a todo positivo y
optimista ante la situación compleja que
vivimos.
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